


VOOR DATA-GEDREVEN

ONDERNEMERS
I

Meer controle

Ontwerp een helikopteroverzicht van je onderneming.
Verzamel én visualiseer alle data op één plaats.

Meer groei

Groei sneller dan de concurrentie door data-gedreven
beslissingen te maken, ontwikkel een informatievoordeel.

Meer winst

Creéer een concurrentievoordeel uit de extra informatie en
haal zo tot 20% meer winst uit je onderneming.

Marketing Finance Sales Kostcalculatie

En nog
| veel en veel meer.




DOOR DATA-GEDREVEN

ONDERNEMERS
I

+ Data architect

Ontwerpt de blauwdruk van het project, brengt
databronnen in kaart en verbindt de componenten.

+ Data engineer

Koppelt, organiseert en automatiseert de datastroom,
ontwerpt het datamodel.

+ Data analyst

Implementeert KPI's, ontwerpt visualisaties,
optimaliseert interacties, toetst af met eindgebruikers.




DATA VERTALEN

IN GROEI

U kent vast het gevoel. Dagelijks slaan uw bedrijfs-
systemen grote hoeveelheden aan data op, maar u doet
er niets mee. Het is vaak moeilijk om hier relaties in te
ontdekken. Power Bl dashboards helpen u en uw team

het overzicht te bewaren en te plannen voor de toekomst.
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Power Bl x Odoo
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POWER PARTNERS: BUSINESS
INTELLIGENCE MET IMPACT

Hotel Analyse

Na meer dan 15 jaar data
consulting projecten voor grote
financiéle instellingen, slaat CEO
Christoph Glur in 2019 een nieuwe
weg in. Voortaan wil hij zich
inzetten om business intelligence
te brengen naar bedrijven waar
het écht een impact kan hebben.

Samen met Jules Vandierendonck
richt hij in 2020 Power Partners

op. De focus wordt heel duidelijk
verschoven naar de motor van de
economie, met name KMO-bedrijven
in de Benelux, Duitsland en
Zwitserland. Door gebruik te maken
van het Power Bl platform, opent het
team van data experts een nieuwe
wereld voor KMO's op vlak van
rapportering. Enkele van de meest
recentste dashboard projecten kan je
hier ontdekken. Test ze zelf!
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@ 2018
M| 2019
B 2020
January 25,043
February 30,995
March 35,852
April 28,990
May 59,251
June 63,475
July 56,227
August 52,342
September | 56,045
October 52,237
November 28,249 21 . 2
Aug Sep Oct Mov Dec

Google 4391% Mansion X ; city shop [ 15%

Facebook 34.13% campaign v [ 45«
Pool House - 37K
™ M Digitale Marketi
bing : Ig I q e q r e I n g
Apartmen... - 3.5K
e Mansion U - 31K
cwone cove [ 3 Regionale expansie.
MSN Cottage - 29K
Instagram ok Hoce - i
Mansion ... - 2.8K

Linkedin City Palace - 27K

City Website | 0.2 Beach Ho... [ 27«

Direct

"Als vastgoedkantoor zijn wij zeer
frofs op de pcmden die wij voor onze
klanten  mogen  verkopen. Onze
website  was reeds lang een
be/ongr:‘jke dofobron, sinds ons Power
Bl project is onze website nu ook echt
een informatiebron geworden. K/eme,
maar belangrijke nuance."

Klant: Found and Baker, residentieel vastgoedkantoor

~ Maxime Pinsart Found and Baker



https://app.powerbi.com/view?r=eyJrIjoiY2E0NzMyYmQtNmVlNy00MTYzLTllYTgtMGZkYTFjOWFlMDhhIiwidCI6IjNhYmFkYThkLWY1ZmUtNGVkNS1hMDNlLWU4ZGY2NzJlOTQ3MiIsImMiOjl9&pageName=ReportSection9d7504a08044eab4910b

"SELLING
THE GOOD

LIFE"

Found & Baker

g Brugge, Gent, Brussel

Scam om e /\’cg&c;i//\

@ PROFILE OF PEOPLE THAT WATCHED YOUR PROPERTY ONLINE

FOUND & BAKER rview VoW [ wvisitors )

18-24 25-34 3544 4554 55-64 65+ old
Ezelstraat 47

€ 995,000

Visitors and their comments

Eloise Lanckriet

Top Locations

Brussel 2113%

Pol Deborsu 19/01/2021

Tereza Wagnerova 0z/02/2021 ~
Glasgow 16.56%

Jack Bouwer 08/04/2021
Overijse

Antwsipen

Found & Baker is een residentieel makelaarskantoor gespecialiseerd in uitzonderlijk
vastgoed. In hun portefeuille steken momenteel enkele van de meest exclusieve
eigendommen in Belgié. Een verhaal over snelle groei, constante verbeteringen en een
zeer gepassioneerd team dat de voordelen van business intelligence op tijd zag. "De
kern van onze analyse is nu het opvolgen van de impact van onze inspanningen. Wat
werkt? Wat niet? Waarmee doen we verder?” ~ David Fonteyne, Found and Baker


https://app.powerbi.com/view?r=eyJrIjoiM2E0OWE1MzItNDM5ZC00NTk2LThmZTAtYzljODRiMjE3MjA0IiwidCI6IjNhYmFkYThkLWY1ZmUtNGVkNS1hMDNlLWU4ZGY2NzJlOTQ3MiIsImMiOjl9&pageName=ReportSection2ff6d058647e36402e42%22

LOGISTIEK

=

AFTER CALCULATION TRANSPORT

® Revenue (excl. toll) @ Cost (excl. toll) @Result

€ 2,359K

€1,674K

€1,304K

Dry Bulk General Cargo

Klant: Transport De Rese, 3de-generatie familiebedrijf

€ 1,086K

TRANSPORT DE RESE
KOSTMANAGEMENT

De transport en logistieke sector verleent zich perfect
tot business intelligence. De sector wordt gekenmerkt
door hoge volumes en lage marges. Kostencalculatie

speelt een cruciale rol in de onderneming.

€ 4.5M € 3.4M €1.1M

Revenue Costs Results

€ 1M € 685K € 301K

Wages Fixed Costs Toll

7365 2223 €73.24

Profitable Loss-making Revenue/h

FILES
1474564 N : 1 250

Customers to profitability

vr I < is:«
uno | < 126k
K&l
B 3o«
\KUBOWSKI B cie
STROMAN KAUTZER - € 16K

HALEY INC | ea2x

1476350 | < 1418
1484322 [ < 1412
1487352 [ : ;s
1474366 N < ' :77
1485878 | 1,341
1473244 [N < 103
1485740 [N < 1272
1472566 [N < 1.267
1436956 (NG « 1264
1476552 (NG : 1261
1485280 _ € 1,259
1490824 [N < 135
1489714 [ < 1225



https://app.powerbi.com/view?r=eyJrIjoiZmFiM2E2YjktOWVkNS00YTQ1LTkwYWUtMjQxZWE1N2U2OGY5IiwidCI6IjNhYmFkYThkLWY1ZmUtNGVkNS1hMDNlLWU4ZGY2NzJlOTQ3MiIsImMiOjl9&pageName=ReportSection
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buildsmart

"Om zaken te verbeteren, dien je ze eerst te visualiseren"

Milan De Rese, 3de generatie management

Business intelligence floreert wanneer het
gegevens uit meerdere systemen kan
combineren, in het bijzonder wanneer deze
systemen grote hoeveelheden data
aanleveren. Om deze reden past Bl perfect
bij de transport- en logistieksector. Wij
stellen u het project van Transport De Rese
voor: een 3de generatie familiebedrijf,
gevestigd in het hart van het West-Europese
logistieke landschap. Ontdek hier hoe het

management nu elke levering, klant en

1397478

Files e Hours paid KM

€OST DISTRIBUTION

Javier Holm

COMBI Unioad

chauffeur tot op een zéér gedetailleerd
niveau kan analyseren. Het Bl project was
ons eerste project in de logistieke sector met
een niet te onderschatten complexiteit. De
grote uitdaging in dit project was om alle
relevante kosten voor elke levering
afzonderlijk en voor het bedrijf als geheel te

definiéren, te identificeren en te visualiseren.

Samen met Transport De Rese zijn we trots
op het resultaat. Test het dashboard zelf uit

door onderaan op de foto te klikken!

€1,187

€919 € 268.03

Revenue (excl. toll) Costs [excl toll) Riesult

TRIP ACTIVITY
®01lving ) @Making atting —. @Sign up — BUnlbad
" ~ 4
e u,-(:ysai.:s
- s SN
o0
Pates 3
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i
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FRAMNCE } SW“ZERMND

PROJECT OVERZICHT

Klant: Transport De Rese

Sector: Transport en Logistiek

Doel: Kostencalculatie en profitabiliteit

Budget: 9 dagen, 2 dashboards

Databronnen: Navitrans, Trimble, Volvo Connect, Excel

avsATRANS

Monnikenwerve 26
8000 Brugge
Tel, 06054 73 00

RESE I
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https://app.powerbi.com/view?r=eyJrIjoiZmFiM2E2YjktOWVkNS00YTQ1LTkwYWUtMjQxZWE1N2U2OGY5IiwidCI6IjNhYmFkYThkLWY1ZmUtNGVkNS1hMDNlLWU4ZGY2NzJlOTQ3MiIsImMiOjl9&pageName=ReportSection

Seam om Ye Yestew!

HEINRICH BRANDMELDETECHNIK
KLASSIEKE MANAGEMENTDASHBOARDS

Bouwonderneming

Heinrich branddetectie technologie? Op het eerste gezicht klinkt dit als klassiek
vakmanschap. Knallen op buikgevoel en elk jaar zien waar het schip strandt? Niet met

zaakvoerder Alex (foto rechts), na bijna 10 jaar trots aan het roer van zijn schip was de \-
tijd aangebroken om zijn onderneming naar een nieuw level te brengen. Wij zijn
ongelooflijk dankbaar om klanten als Alexander Heinrich te hebben: klanten die precies

weten wat ze willen. Klanten die strategisch denken. Ontdek het dashboard hieronder.

EVOLUTION LINE BAR

£1 PROJECT OVERZICHT
€072M
£ SM (67%) Klant: Heinrich Brandmeldetechnik
e erge o pomn _.'n.'- @it Srirag @ Service @ Divers Binspekion Sector: Bouwonderneming
. (brandpreventie)
KUNDEN g . usan S Doel: Management KPI's
Fubliant G B¢ 4o Budget: 15 dagen, 6 dashboards
- Databronnen: ES Office & Boekhouding

€ 35TR
L 3NER

HEINRICH

C19TE
€ 1528 BRANDMELDETECHNIK



https://app.powerbi.com/view?r=eyJrIjoiZWUxMGNlNzEtNDJiMi00YzdjLTliZjYtNjJhZmUyZWVkYjA0IiwidCI6IjNhYmFkYThkLWY1ZmUtNGVkNS1hMDNlLWU4ZGY2NzJlOTQ3MiIsImMiOjl9

é\ Google Ads

€16719 103,960

Cost Impressions

Play axis to see the movement over time

How are our campaigns evolving over time?

NEW PRO..
MAIN ..

Klant: Heinrich Brandmeldetechnik, brandpreventie

5,304 € 232

Clicks Avg CPC

Overview for all campaigns - select campaign left

Impressions Clicks

243 238
4K

Advertentiebeheer

Cost Haal meer uit je ads.

Slechts enkele weken na het afleveren

van de monogemem‘ C]OSI’)bOC’I’CjS[

2w Qé(’ ,\\‘\%‘ ‘P‘Q‘ \3@‘\ \,‘:F‘ \0\ P‘\)g r.ﬁ-Q o(.\' \‘\o“ OQ‘.L'

Fo//ow—up project voor

onderneming op. Dit

startten we samen met Alex een

zijn
keer

ontwikkelden we een multi-channel

advertentie overzicht. Om

ZO

Facebook Ads, Google Ads, Bing Ads

en Moi/chimp op te vo/gen.



https://app.powerbi.com/view?r=eyJrIjoiMTdiMjY3MWQtODY4My00YjRjLTk1Y2QtMDRkMDZhN2U2NzgyIiwidCI6IjNhYmFkYThkLWY1ZmUtNGVkNS1hMDNlLWU4ZGY2NzJlOTQ3MiIsImMiOjl9&pageName=ReportSectioned0119a8ece3de8dcb6b

TECHBOX
PROJECTMANAGEMENT IN DE BOUW

Naast de klassieke profit & loss, kostenanalyse en
winstgevendheid, heeft de bouwsector ook enkele zeer
specifieke dashboard toepassingen.

Klant: Techbox, Masters in installation

TECHBOX Q ) et OVERVIEW PER PROJECT

@ Vorderingstaat @ Totale Kosten @ Brutomarge Project € OVERZICHT PER DIVISIE € 1 »] 4 3 1 K

€ 5.9M Vorderingstaat

€ 7,917K

TOTALE KOSTEN (excl. com)

BRUTOMARGE

€ 595K

BRUTOMARGE ALLE PROJECTEN Meerwerken

lean 99 € 231K

meer 1226 . < 193K 5%
cork 105 I < 162K
Meerwerken %
van 1221 e ——" R R E 1 - e =
verh 26 ., < 103K
hemo I ¢ ¢k 31%
leun 226 . < oo«
BRUTOMARGE %



https://app.powerbi.com/view?r=eyJrIjoiMjUyNWUzN2YtM2JmYi00NjhhLTkyODItMjhjMWFiMGJlZTA0IiwidCI6IjNhYmFkYThkLWY1ZmUtNGVkNS1hMDNlLWU4ZGY2NzJlOTQ3MiIsImMiOjl9&pageName=ReportSectionc49b9286b33d2c3aae74
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T

smartware

buildsmart

"De volgende fase in onze groei zal data-gedreven zijn"

Techbox is een snelgroeiend West-Vlaams
installatiebedrijf  met meer dan 120
medewerkers. CEO Kurt Declerck zag een
nood voor betere rapportering om hun
verdere groei te faciliteren. Het volledige BI
project bestond uit meerdere dashboards op

verschillende fronten. Hier nemen we het

-~
| MASTERS IN e
TECHBOX Q "1 INSTALLATION OVERVIEW

Kurt Declerck, CEO Techbox

projectmanagement dashboard onder de
loep. In bouwondernemingen worden heel
veel projectgerelateerde kosten opgeslaan.
Denk aan ma’rerioa|, orfike|en,
onderaannemers, arbeiders.. Al snel worden
1000'den transacties geboekt op 100'den

projecten verspreid over allerlei type klanten,

PER PROJECT Oo—-0

Ttk o PRI cork 105

Triston Cunningham

Completion % Brutomange % Brutomarge €

Orderaannemer - € 52K

regio's, projectmanagers, divisies.. Zonder
goeie Bl tool wordt het al snel onmogelijk om

als manager een helikopteroverzicht te

RESULTAAT

bewaren. Power Bl laat Techbox toe om een
diepere visuele analyse van hun data op te
zetten in slecht enkele klikken. Test het zelf!

PROJECT OVERZICHT

Klant: Techbox

Sector: Bouwonderneming (HVAC)

Doel: Projectmanagement + klassieke dashboards
Budget: 22 dagen, 6 dashboards

Databronnen: Business Central, Bouwsoft, Excel



https://app.powerbi.com/view?r=eyJrIjoiMjUyNWUzN2YtM2JmYi00NjhhLTkyODItMjhjMWFiMGJlZTA0IiwidCI6IjNhYmFkYThkLWY1ZmUtNGVkNS1hMDNlLWU4ZGY2NzJlOTQ3MiIsImMiOjl9&pageName=ReportSectionc49b9286b33d2c3aae74

DestinAir = Client Analysis

e | 20

Eihn - Bermier £17 Baeige, Kulie Bidl Giiberdcil

O'Kan, Lind and Raynors £ 5,001 Lubowdlz - Lehner

Cruicicshanic OrCommer and Ferny € 1806

Total - 64,974

7, Riowe and Wathca

g . Misschien ken je Odoo wel van de opvallende paarse kleur, welbespraakte CEO of vele
BI‘USSG', Li ”Ch maandelijkse open vacatures. Maar het Belgisch techbedrijf is meer dan dat. Afgelopen
zomer verwierf het nog de unicorn status en het bedrijf schopt meer en meer tegen de

schenen van reuzen als Microsoft en SAP. Waarom Power Partners dan exact beslist om

een nieuwe brug te leggen tussen Microsoft en Odoo, dat kom je hier te weten.


https://app.powerbi.com/view?r=eyJrIjoiMGU3ZDIyY2QtYTA1NC00ODA4LWI4MWItMDA4NWFjOGJlYWNjIiwidCI6IjNhYmFkYThkLWY1ZmUtNGVkNS1hMDNlLWU4ZGY2NzJlOTQ3MiIsImMiOjl9&pageName=ReportSection34a23614a0803fa13cf9

Haat-
liefde

relatie

"Niet omdat we disruptief willen
zijn, maar gewoon omdat onze
grootste concurrent onze eigen
community is." Fabien Pinckaers

- CEO Odoo in De Tijd

Odoo is een softwarepakket voor
enterprise resource planning
(ERP) bij KMO's. Dergelijke
hebben vaak
uiteenlopende noden. Odoo pakt

bedrijven

dit probleem aan door een eigen
appstore voor business applicaties
te ontwikkelen. Op vandaag zijn
er meer dan 30.000 apps
beschikbaar, je vindt er ook onze

gratis Power Bl x Odoo connector.

CEO Fabien

schuwt de confrontatie met

Pinckaers

Microsoft en andere grote
spelers niet. Hij maakt zich
sterk dat Odoo slaagt waar
Microsoft (Dynamics) faalde.
Echter brengt de steile

opmars in nieuwe Odoo-
gebruikers ook een nieuwe
groep data analisten aan de
oppervlakte. Meer en meer
gebruikers willen hun data
in gespecialiseerde Bl tools

gaan analyseren.




Tuhoud Froject

Funderivgen

POWER PARTNERS
HULP NODIG MET POWER Bl DASHBOARDS?

ersreo MﬁNﬁﬁEMENT“ 7 \ TTIve KOSTQ_D O| poEL \ 0/

- Externe factoren? (bv. — Tactisch idee/Quick-
- wa"t kan er uerkee‘n.j lopen? implementatie nieuwe ERP) : Win?
- Wie draagt welk risico? — Ondersteuning interne werknemers ® — Management overview
— Wanneer grijpen weinen hoe mogelijk/zinvol? IOl oetor dapen
stellen we ons flexibel genoeg - Kosten- / batenanalyse Jehaosvermijden
op? - Uitwerken van een -~ Fanrinothiarsric
[ projectplan/timeline Team Challenges
DATA] ( @] pasteonen | 5| wer RE
L i
— Excel-Files? ] — Dashboard Design idee&n — KPI shortlist
— SQL Datebase? — Welke relaties leggen we? ~ Wat zou me het meesta
— In-house, azure? — Welke drillthroughs zijn er nodig? bijbrengen?
- Saas Platformen? — Welke rapforten zullen worden _ Welke ,:ﬂoge“jke KPls hebben
— ERP Systeem? afgedrukt? bijwerkingen en risico’s?
— Boekhoud software? - Welke t@ams‘hfbben welke — Wat is eenvoudig, wat moeten we
toegang nodig? op langere termijn zien?

ORGANISATIE 7 u HUI‘PI@ETOESTP!N?{L_* WHINSTUEMINd lé, Power Bl consulting

Onze projecten starten met een

Excel reports? — KPI wish list consultingdag ter plaatse. Samen met u

ERP, andere systemen, Dashboards? ~ Als dit, dan dat... doorlopen we het Power Canvas (links).

Team, aandeelhouders, Manuele processen - Stap per welke doelen .
Giariratngrs) Welke rapportering s er reeds? Stap per stap, welke doelen... We ontwikkelen een blauwdruk voor het

: — Becrayz, be foolish!
— Afdelingen, teams, etc. = MSTenantaanwezig? volledige Bl project en bieden u op het
einde een vaste prijsofferte aan.

|

— Structuurorganisatie
— Stakeholders (Management

€1490,00



Power Bl vs

Power Bl zijn
ontwikkeld door Microsoft de ene

was er al in 1985 toen nog op de

Zowel Excel als

Apple Macintosh. Het programma
met het groene logootje kende al
meerdere gedaantewissels, maar
zit ondertussen volledig
ingebakken in onze bedrijfscultuur.
Excel zal ook niet verdwijnen. Wat
wel zal verdwijnen is de in elkaar

geklufsfe rapporteringen in Excel.

Convergence by Jackson Pollock

Simpelweg omdat er veel betere
opties op de markt zijn. Eén ervan
is Power Bl. In dit artikel alles wat

je moet weten over de Bl tool.

Ongetwijfeld hebben u en uw
werknemers al zitten ploeteren in
Excel files. Excel is dan ook zeer
geschikt voor snelle (financiéle en
numerieke) analyses en forecasts.
In de afgelopen 35 jaar kreeg het

programma een prominente rol in de
rapportering van onze bedrijven Excel
leent zich perfect om met data te spelen
en met getallen te goochelen. Je kan
eenvoudig parameters instellen en deze
aanpassen naar gelang de situatie.
Genoeg toepassingen die op vandaag
zeker nog relevant zijn en ook zullen

blijven.
Frustraties Excel

In het algemeen zou je kunnen stellen
dat het grootste probleem van Excel ligt
in de onoverzichtelijkheid. Van zodra je
onderneming groot genoeg is en bestaat
uit meerdere business units sta je voor
problemen. Dan krijg je al snel een grote
spreadsheet met draaitabellen,
meerdere sheets en vooral heel veel
cellen en getallen. 99% van deze cellen
bekijk je niet eens. Hoe navigeren in
dergelijk spreadsheet? Waar moet de
gebruiker starten? Welke cellen dienen
maandelijks aangepast te worden? Hoe
kan ik fouten opmerken? Hoe deel ik
deze

inzichten met mijn collega's?



Trend spotten in Excel files?
Dacht het niet.

Waarschijnlijk  kijk je snel eens
naar de eerste 2 sheets, bekijk je
enkele geaggregeerde cijfers en

trek je daaruit je conclusies.

Maar hoe merk je op dat de sales
voor één van je klanten in de
maand oktober van dit jaar 10%
lager ligt t.o.v. zelfde periode vorig
jaar, en dit terwijl hij de afgelopen
4 jaar juist meer begon te
bestellen? Simpel, het antwoord is
niet. Je merkt dit niet op. Het
tijdig spotten van trends in Excel
tabellen is extreem onoverzichtelijk
en één van de grootste frustraties

wanneer wij praten met bedrijven.

1 ™ |
2 'SP T.Thompson T 6|58 6
3 MR T Pocle 2R #5567 5 6
4 [MR D.Perez 32R 665|686 6§ s
5 5P E Harrow 28R 6576 s |37
& MR Z Phillips 2R iz 65 0T &
7 |SP B Lawson 36 R s6F]s 6 2
8 'SP B.Xoplow £ s 665 6 6
9 8P 2. Fricano 36 R s66/5 6 6
10 MR C.Behan 3L 7647 6 s
11 5P D.Hogue TR s 655 6 5
12 5P B. Langston MR 7467 4 6
13 MR P. Thibado 371 4665 6 7
14 MR R Vara ErdL) 4764 T 6
15 5P . Kerstetter B[R sig 4l s NE 4
16 [SP ). Kessler 28R 6656 6 5
17 [P 6. Catron 30 R 6656 6 5
18 /5P |, Baird R 656|/6 5 6
19 (5P P. Mikesall 2L 655|6 5 5
20 5P . Sessions 34 R 38 55 5 5
21/sp D, Hubert 33 R S 665 68 6
22|5P ). Chernoff 298 6&55|6 5 5
23|SP N Bouchet 36 R 1|5 5 6|6 5 &
24 MR D. Bush 38R s 655 6 5
25 5P R Filalkowski 32 R 5855 & 5
26 MR P, Pekarsky 6L 87 s 5|7 5 s
27 MR T. Matthews 3L s 56/5 5 6
28 (5P  R. Gamica 351 a6 s|a s 5
29 8P T.Simms IR 56 5|6 & 5
30 |SP D Richards 29 R 564/5 6 5
31|/MR P. Chandler 36 R 6566 5 6
52 |MR ). Adams 3R 6556 5 5
33 5P ). Brower 35 R 64 F6 4 F

Als manager heb je misschien wel
de dat

spreadsheets

Excel
of

worden

luxe dergelijke

wekelijks

maandelijks  voor je

opgesteld en in je mailbox

gedropt. lemand van je team

spendeert dan meerdere uren aan
deze file voor jij ze te zien krijgt.
Uiteraard blijft het een inefficiént
proces en is het probleem hiermee
enkel verlegd naar een collega,

de

met nodige frustraties als
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gevolg. Uit onze ervaring en gesprekken

met onze klanten

schatten

wij

dat

ongeveer 90% v/d tijd naar het opstellen

en onderhouden van de spreadsheet

gaat en slechts 10% naar het werkelijk

analyseren en interpreteren van de data.
Je

verantwoordelijk om je team in de juiste

bent

een

manager

en

CIUS

richting te sturen - toch spendeer je

slechts een fractie van je tijd aan het

interpreteren van de data? Oeps, toch

niet echt manager after all.
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Power Bl als alternatief?

Op vandaag zijn er nog wel
bedrijven die hun volledige
rapportering opzetten in Excel,
echter zijn ze met uitsterven
bedreigt.

Managers  van kleine- en
middelgrote ondernemingen

starten gebruik te maken van het
Power Bl platform. Deze managers
stomen hun onderneming klaar
voor een data-gedreven toekomst
en verzekeren zo om de komende
2-5 jaar een concurrentievoordeel
bekomen

in  hun sector te

Power Bl is
beschikbaar op uw
laptop, tablet en
smartphone.

Power Bl is ¢één van dé
alternatieven voor een krachtige

interactieve rapportering.

Vé6r de lancering van Power BI,
was business intelligence exclusief
voor grote ondernemingen met
hoge budgetten. Maar daar kwam
in 2015 verandering in. Voortaan
kon iedereen voor een fractie van
de kost gebruik maken van een
krachtig  business intelligence
platform. Meer nog, de desktop
versie kan je vandaag nog volledig

gratis downloaden.



EXC E L O N TG RO E I D? Excel was er al in 1985 (!) Is het na +35 jaar niet eens tijd voor

een beter alternatief? Ontdek Power BI.

Excel Power Bl

Flexibiliteit
Interactiviteit

Live data

Ingebouwde veiligheid

Onbeperkte databronnen

X X X X

€ 5/gebruiker € 9.4/gebruiker




HOE ZELF
MET BI
STARTEN?

TIPS VAN ONZE
CONSULTANTS

Elke onderneming is verschillend wat ook
voor elk Bl project geldt. Toch zijn er enkele
zaken waar je beter op let.

 Plan voldoende op voorhand (12-18 maand)

» Betrek zoveel mogelijk werknemers

e Zorgvoor open communicatie

o /et vaste feedback momenten op

« Start eenvoudig vb. data uit ERP en boekhouding
o Werk elk kwartaal aan 1 specifieke KPI

CHECKLIST VOOR HET
OPZETTEN VAN EEN
DATACULTUUR

derneme s he

om een de

do

ning met de

Eenvoudige KPI's Teamuitdagingen
Zichtbaarheid Data-cleaning
Focus op evolutit Lange-termijn visie

Feedback ‘uu‘\

CONTACTEER ONS

P: +32 50 89 59 91
E: pwr@powerpartners.pro
A: Ezelstraat 49, 8000 Brugge
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https://powerpartners.pro/nl/
https://www.linkedin.com/company/pwr-partners/

